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Uma Profissao Incompreendida,
Um Potencial Infinito. -
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Baseado nos principios

de “Vendas: A unica forma
de mudar a sua vida”,

de Vinicius Ortiz Morais.
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O MAPA DA JORNADA: 0 PROCESSO DE VENDAS SIMPLIFICAD

Um processo ideal é simples e poderoso, com poucas etapas para evitar que o cliente "abandone o carrinho”.
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 CAPTACAD

A porta de entrada das oportunidades:
networking, redes sociais e indicagdes.

WALIFICAGHD

O filtro. Fazer perguntas para identificar
quem realmente vale o seu tempo.

APRESENTACHD

Mostrar a solucado certa para a pessoa certa,
de forma personalizada ao seu perfil.

FECHAMENTO

A decisao, conduzida com ritmo, timing
e acompanhamento.
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O funil de vendas é como um filtro de café: muitos potenciais clientes entram, mas apenas os que tém qualidade e consisténcia chegam ao final.
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* QUEM PERGUNTA BEM, VENDE MELHOR: A METODOLOGIA SPIN.
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O SPIN Selling € uma técnica que parte de um principio simples: quem pergunta bem, vende melhor. | Sy
A légica é conduzir o cliente por um caminho de descoberta, fazendo com que a venda seja desejada, nao empurrada. =
X ! | | ',‘sl'\ i3
: 3 ‘ ""!;ﬂi it
x# B | —&-— Necessidade | (<
- T . ~ z : . R~ -~ ALY ) ,? ‘j .
Situacao - 4-— Problema — Implicacao 1 de Solucao { :xi |
Entender o contexto | Aprofundar no que Levar o cliente a perceber ' Conduzi-lo a visualizar'{ \‘w
atual do cliente. SeTATA I aaraR i ' o impacto real do problema. . ocenarioideal. - | {F
| l —
- “Como funciona o — que nao ' “Se isso continuar assim, z “Como seria se esse™™ _ ~ " . =
. seu processo hoje?” filfaiona ber?” . qual é a consequéncia | problema fosse ) ;
: 1 : . ” e
para si? - resolvido? S e
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A chave nao é mudar quem vocé é, mas.
adaptar a sua comunicagao. Vender é
tratar o cliente como ele precisa de ser tratado.

Entender o perfil comportamental do cliente
transforma a venda de um mondlogo
para um dialogo eficaz.

Dominante — D

Direto, objetivo, focado
em resultados.

Va direto ao ponto.

0 NAPA DO COMPORTAMENTD HUMANO: METODO DISE,

Estavel — S

Calmo, cuidadoso,
busca seguranca.

Seja paciente, mostre
consisténcia.

vl

Influente — |

Gosta de conexao, energia
e historias.

Crie relacionamento.
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Analitico — C
Légico, quer dados,
detalhes e processo.

Traga numeros, explique
0 passo a passo.
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Uma mensagem final de vendedor para vendedor.
A vida é feita de ciclos, de dias de “sim” e

dias de “nao”. Nao tenha medo do “nao”;

ele é parte da construgao.
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Vender é um ato humano, sustentado
pelo proposito. O seu trabalho é uma
oportunidade de transformar a sua vida
e tocar as vidas ao seu redor.
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Acorde e diga a si mesmo:
“Hoje eu vou vender”.

\x
Com coragem, com propdsito, com verdade.
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¢ 339 ﬂ Fabiana Kondo (X %

ter., 28 de jul.

Vinicius boa noite é a Fabiana desculpa o
horario, mas se eu nao mandar agora na
correria do dia a dia ndo consigo 21:36

<339 @ Elza Rocha

ter., 28 de jul.

Tudo bem? satas

Oi Elza!!

S S

14:27 &/

Tudo bem gragas a Deus e com vocé??

tudo otimo, na correria! 14:97

me conta uma coisa, adorei seu livro!
14:27

voce teria disponibilidade para uma

R 14:28
| ! e . i
: Te convidei para fazer um podcast presencial ou online .,
comigo meu programa fala de tudo ;136
: E adorei a sua historia, seu livro e sobre 3
s vendas  21:37 .
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3 online

Hoje

Pessoal..., leiam!!

0 Vinicius estava
inspirado quando
resolveu escrever o
livro!
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BNI Amizade - Assunt... @

=@

. Dr. Neimar Implantes Bni...

15:40 {

Leiam e deem para seus :

melhores colaboradores ...
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i i ano Vini, e
& mais de 30 livros por ar .
Eal?c:j q foi um dos melhores livrogelaija

r
Terminando oq estou lendo, vou pega

% para ler tbm

VENDAS

A DNICA
FORMA OF
MUDAR A
SUA VIDA

VINICIUS ORIz MORAIS

VENDAS

Que legal!! & & obrigado p
postagem!! :

a Excelente trabalho, muito bom o [NIf8 . @

27 DE ABR., 23:39

Oi Vini, estou finalizando a leitura do seu
e quero muito agradecer, ele é
simplesmente maravilhoso, me abriu

muito a mente sobre o que é vendas de
vdd!
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B RI GA : 0 ! | Vinicius Ortiz Morais

Se ndo vender, nao tem o que fazer!
4‘\} e

@viniciusortizmorais

— e

Escaneie ou carregue esse QR Code
usando a camera do WhatsApp para _
me adicionar no WhatsApp. e
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